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1. Основные дополнения для промо активностей. 

1.1. Идентификация и загрузка промо заказов. 

Заказы грузятся в файле - OutletOrders.xml 

Поле IsPromoActivity в теге <OutletOrder> показывает было ли 

применено в данном заказе промо акция (1) или нет (0). 

Данные по продуктам промо акции содержатся как в файле 

OutletOrders.xml вместе с остальными деталями заказа (не промо) 

Пример бонусной продукции в FOC акции: 

    <OutletOrderDetail CODE="Bonus_16128562" 

LOCALCODE="00000008590" PRICE="0.01000" QTY="1.000" ISRETURN="0" RDISCOUNT="0.00" 

BASEPRICE="0.01000000" VAT="12.00" PromoActivities_ID="0" Cust_Id="22" /> 

Пример скидки TPR акции: 

    <OutletOrderDetail CODE="611131" LOCALCODE="00000008613" 

PRICE="632.41071" QTY="5.000" ISRETURN="0" RDISCOUNT="10.00" 

BASEPRICE="702.67857000" VAT="12.00" PromoActivities_ID="0" Cust_Id="67" /> 

В поле RDISCOUNT – указана скидка на продукт. Скидка может быть 

больше, чем предусмотрена промо акцией, так как скидка по промо 

может суммироваться со скидкой из ТУ Дистрибьютора. 

 

В файле OutletOrderPromo.xml – содержится данные по промо. 

<OutletOrder OrderNo="670000511287" Cust_Id="22"> 

    <OutletOrderDPromo ActivationOrder="2" 

ProductCode="3057600" ActionType="0" PromoActivities_ID="8521" Discount="15.00" 

PromoType="2" /> 



    <OutletOrderDPromo ActivationOrder="1" 

ProductCode="9401709" ActionType="0" PromoActivities_ID="8222" Discount="10.00" 

PromoType="2" /> 

    <OutletOrderDPromo ActivationOrder="1" 

ProductCode="9401710" ActionType="0" PromoActivities_ID="8222" Discount="10.00" 

PromoType="2" /> 

   </OutletOrder> 

Указывается ID промо акции в PromoActivities_ID 

Значение поля OrderNo соответствует номеру заказа из файла 

OutletOrders.xml 

 

1.2. Сопоставление Заказа – Продажи 

Для освоения бюджета необходимо к документу отгрузки (SalOuts.xml) 

осуществлять привязку к номеру заказа из SWE. 

Номер заказа OrderNo из файла OutletOrders.xml необходимо 

выгрузить в файле SalOuts.xml в поле ORDER_NO соответствующего 

документа отгрузки. 

Дата документа продажи должна быть в промежутке между «Дата 

Заказа» и «Дата доставки» который указал ТА при заказе. 

Например, заказ 10.05, дата доставки 12.05 

Документ продажи должен быть на следующие даты: 10.05, 11.05, 

12.05. 

В случае, если документ продажи будет на 13.05, то документ продажи 

не будет считаться как подтверждение расхода промо акции. 



 

1.3. Статус Заказов - Файл Denials.xml 

Необходимо настроить выгрузку файла Denials.xml согласно ТЗ  

Методика обмена SFA 

<?xml version="1.0" encoding="utf-8"?> 

<ROOT> 

    <OutletOrderDenials> 

        <OutletOrderHDenials> 

            <OutletOrderHDenial ORDER_NO="12345" DENIAL_ID="1" STATUS="2" 

CUST_ID="22" /> 

            <OutletOrderHDenial ORDER_NO="98765" DENIAL_ID="0" STATUS="2" 

CUST_ID="22" /> 

        </OutletOrderHDenials> 

        <OutletOrderDDenials> 

            <OutletOrderDDenial ORDER_NO="12345" CODE="str1234" DENIAL_ID="1" 

STATUS="2" CUST_ID="22" /> 

        </OutletOrderDDenials> 

    </OutletOrderDenials> 

</ROOT> 

ORDER_NO – номер заказа SWE 

DENIAL_ID – статус заказа ("0" не принят,"1" – принят) 

 

  

https://kimberlykz.datacenter.ssbs.com.ua/files/SFA_XML_RU.docx


2. FOC акции 

2.1. Сопоставления бонусной продукции (LocalProducts.xml) 

Для бонусной продукции поле LOCALCODE должно дополняться 

значением «Bonus_[LOCALCODE]» 

Например, Основной товар LOCALCODE = «123456», бонусный товар 

для FOC-акций должен иметь LOCALCODE = «Bonus_123456» 

Использовать код для бонусной продукции тот же, который для 

обычной – нельзя, так как значение поля LOCALCODE в файле должно 

быть уникальным. 

Пример: 

<?xml version="1.0" encoding="utf-8"?> 

<ROOT> 

    <LocalProducts> 

        <LocalProduct LOCALCODE="Bonus_005265225" CODE="Bonus_9425997" 

NAME="Kotex Deo Superslim 56x16" SHORTNAME="Kotex Deo Superslim 56x16" 

WEIGHT="123.45" PACK_QTY="123.45" ISMIX="1" DTLM="20151212 12:12" STATUS="2" 

CUST_ID="22" /> 

    </LocalProducts> 

</ROOT> 

 

2.2. Отображения Бонусной продукции в документе продажи () 

В документе продажи необходимо выгружать бонусный продукт, 

пример: 

<?xml version="1.0" encoding="utf-8"?> 

<ROOT> 

    <SalOuts> 

        <SalOut INVOICE_NO="str1234" OL_CODE="str1234" MERCH_ID="123" 

MERCH_CODE="str1234" DATE="2012-12-13T12:12:12" ORDER_NO="Order_No" STATUS="2" 



DATETO="2012-12-13T12:12:12" PARAM1="123" DTLM="20151212 12:12" VATCALCMOD="123" 

PRINTORDER="1" PRINTCHECK="1" PRNCHKONLY="1" DOC_TYPE="2" WAREH_CODE="str1234" 

CINVOIC_NO="str1234" LOC_CODE="str1234" PCOMP_CODE="str1234" CUST_ID="22"> 

            <SalOutLocalDetails> 

                <SalOutLocalDetail LOCALCODE="str1234" LOT_ID="str1234" 

PRICE="123.45" ORDER_NO="Order_No" QTY="123.45" DTLM="20151212 12:12" STATUS="2" 

VAT="123.45" ACCPRICE="123.45" BASEPRICE="5" TOTALDISCOUNT="5" CUST_ID="22" /> 

                <SalOutLocalDetail LOCALCODE="Bonus_005265225" 
LOT_ID="str1234" PRICE="123.45" ORDER_NO="Order_No" QTY="1" DTLM="20151212 12:12" 

STATUS="2" VAT="12" ACCPRICE="0" BASEPRICE="0" TOTALDISCOUNT="5" CUST_ID="22" /> 

            </SalOutLocalDetails> 

        </SalOut> 

    </SalOuts> 

</ROOT> 

 


